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Le brevet : un outil
indispensable contre la
copie

Linventeur déposséde de son idée

par un tiers n'est pas rare. Clest
dallleurs |la triste mésaventure de
Studio Banana, une startup
espagnole qui, aprés une levée de
fonds reussie sur
KissKissBankBank.com pour
développer son orelller autruche, a
vu son produit coplé et distribué &

grande échelle par une entreprise

chinoise. Sans brevet, Studio
Banana na pu faire wvaloir son
invention, ni stopper [e
commercialisation de ces

coples. Selon France Brevets, seules
15 %
déposent un brevet dans leur phase
contre 23 %
Allemagne, 22 % pour les Etats
Unis et 22 % Chine. Un
moyen pourtant efficace pour lutter

des startups frangaises

damorcage pour

pour la
contre Ia

contrefacon.Pourquoi

alors si peu de Dprevets sont
deposes en France ¢ Le depdt dun
brevet représente une somme
consequente pour ces toutes jeunes
entreprises pulsquil faut débourser

[d

environ 5 000 euros la premiére

annee pour une protection
europeenne, auxquels il faut ajouter
un montant a peu prés equivalent la
deuxiéme année. Et sl on souhaite
une

protection internationale, les

colts s'envolent.

Le brevet : savoir dépenser

pour gagner plus !
Rien d'étonnant donc que les start
upeurs preferent investir leurs fonds
qui blen souvent ne sélévent qu'd
quelques milliers d'euros - dans |a
communication, le marketing ou la
commercialisation de leur projet et
attendre une levée de fonds pour

s'engager dans cette dépense.

gagner en visibilité et d'assecir
tart-ups francaises déposent de:
Mais c'est une erreur, et a plusieurs
titres. Outre le fait qu'une invention
divulguée ou commercialisée nest
plus brevetable, une stratégie de
protection des inventions
notamment par le déepdt de brevets
est Indispensable pour lever des
securisant
R&D
contre les copies et en accreditant

fonds. En

linvestissement fait dans la
la valeur de linnovation, le brevet
donne une image de serieux O
lentreprise et rassure les
investisseurs.Un brevet est un actif
de l'entreprise tout autant que le
outils de

sont les usines, ou les

production dans l'économie
traditionnelle. Sans brevet, et méme
si I'invention est révolutionnaire, |a
start-up aura bien des difficultés ¢
lever des fonds. En effet rlen ne
prouvera a linvestisseur qu'une fois
le produit sur le marcheé, un
compeétiteur ne commercialisera
pas une copie, moins chére puisque
nayant pas a supporter les frais de
R&D,

investissement en grand danger.

mettant ains| Help

Un risque qu'aucun fond

dinvestissement nest prét &

prendre.

Accroitre sa visibilité grace

au brevet

Le brevet est égaolement un
excellent outil de communication.
En effet, c'est un mouyen de gagner
en visibilité puisqu'aprés 18 mois les
demandes de brevets sont publiées
Officiel et

nombreuses

au Bulletin gccessibles

sur de bases de

données gratuites, telles
qu Espacenet ou Google Patents.
Or les

entreprises

fonds et l|es grandes
les épluchent en wvue
dune prise de capital ou dune
acquisition. Selon 'étude de France
Brevets, 30 % des jeunes pousses

qui ont déposé au moins

01

un brevet ont solt fusionné éte

rachetées ou ont réussl une
introduction en Bourse. Un taux qui
chute & 8 % pour les startups sans
titre de propriété Industrielle
Détenir un brevet multiplie par trois
les chances de succés d'une start

up.

Breveter, oui, mais dans les
regles de I'art

Mals attention, tous les brevets ne
se valent pas. Pour étre un atout,
un brevet dolit étre de qualite - un
investisseur fera toujours réaliser
un audit des brevets par un
cabinet de consell en propriété
tout

industrielle avant

investissement - mails aussi couvrir
les principaux marcheés visés et
pays ou sont susceptibles de sévir
les contrefacteurs. Deés lors quune
entreprise touche wun marche
international. le brevet doit donc
étre deposé au minimum en
Europe, aux Etats-Unis et en Asie.
Ld encore, le prix est conséquent
puisquill peut sélever & 100 000
plus selon g

euros, volre

complexité de Ilinvention. Il est
donc important de bien identifier
ces frals en amont dune levée de
fonds car si un Investisseur ne
sengage pas dans une start-up
sans brevet, il prendra toutefois en
compte les frals dune extension
linternational

de brevet & quil

serq prét & financer sil croit au

projet.

Aujourdhui, peuy décoles

dingénieurs et d'universités
forment & la propriété industrielle
Pourtant le brevet est une arme
2conomique majeure. || permet de
gagner en notoriété, dattirer des
investisseurs, des partenaires, des
colloaborateurs. Le brevet ne doit
pas étre percu comme une charge
financieére pour lentreprise mals
comme une richesse, un pari sur
lavenir et une assurance vie pour
la pérennité de l'entreprise face &
une compétition toujours plus rude
et Internationale. |l est crucial
d'anticiper fo stratégie de
protection de o propriete
intellectuelle, et en particulier des
inventions, dés la création de la
start-up, au risque sinon de |a volr
disparaitre avant méme qu'elle n'ait

eu le temps de vraiment exister
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